Vos deals
-- s_.-es'l":e'\'/ées de fonds plus rapides

st notre service de mise en relation ultra-ciblée
vec les bons investisseurs, au bon moment,
pour Iés'.._p‘r-ofe:s’sidnnels gui accompagnent des startups et PME

dans leur levée de fonds.

TP

Nous mettons a votre disposition notre réseau de plus de 2.530

——

investisseurs actifs, hyper-qualifiés, francais et étrangers qui
investissent en France.

Notre rble : vous faire gagner du temps et démultiplier vos

chances de lever, sans jamais interférer dans vos deals.

Notre pépite : le réseau Aaticka Jump de 2.530 VC's

@%T!Q.@ Aaticka Jump Pour chaque financeur,
Selectionnez vos investisseurs des données

actualisées relatives
a leurs théses

Secteur d'activité

Maturité des startups/PME

Modéle économique

Ticket mini-maxi

» Zone géographique
dinvestissement

¢ Smart money

2.530 VC actifs, frangais et étrangers, investissant dans des startups et PME francaises.,
1.754 Fonds VC et capital développement - 151 Sociétés dinvestissements - 231 Corporate VC - 131 Réseaux
de Business Angels - 167 Family Offices - 312 Business Angels - 124 Organismes de prét, subvention
ou crowdfunding. Au 01/08/2025 - Actualisations au fil de feau, annuelle et & l'occasion de chaque roadshow.



Pourquoi notre réseau est-il unique en France ?

¢ Des données vivantes : nous organisons 10+
roadshows par an, ce qui offre une mise a jour
constante :

e Un réseau de proximité : chague investisseur est-
onboardé via une visio ou, a défaut, un
guestionnaire

¢ Des investisseurs réactifs : +1 000 réponses a
notre derniére campagne annuelle de mise a jour
(janvier 2025).

e Des ressources dédiées :1ETP dédi¢ a..

I'enrichissement et a la qualité des mises en

relation ' NN

Un service de mise en relation investisseurs pour qui ?
Et pour resoudre quels problemes ?

Aaticka Pro s'adresse a tous les professionnels qui pilotent eux-mémes des
: levées de fonds et veulent aller plus vite et plus loin :

e Leveurs indépendants (consultants, CFO part-time...) qui n‘ont pas

- (encore) de réseau VC étendu, et notamment a I'etranger.

¢ Incubateurs / Startup Studios / Accélérateurs qui souhaitent élargir leur
offre par un service différenciant, sans internaliser une fonction investor
relations.

e Banques d’affaires confrontées a des roadshow plus longs qu'escomptés

ou a des dossiers ambitieux sur des marchés spécifiques.

L t%: a . an
Les painpoints qu'on résout...

e Qualité de votre réseau en inadéqguation avec e Une accélération immeédiate de vos

Ce que vous gagherez...

le projet de levée

Roadshow trop long

Dossier en souffrance, a bon potentiel mais
sans point d’'accroche dans votre réseau
actuel

Manqgue de bande passante pour enrichir et
actualiser vos relations investisseurs

Risque de mauvaise image quand un deal est
trop visiblement "en galére" sur le marché

roadshows en quelques jours seulement

e Des mises en relation ciblées et nominatives
e Zéro dilution de votre réle : nous restons

transparents en coulisses, vous gardez la
main

e Des revenus supplémentaires possibles,

notamment pour les incubateurs /
accélérateurs, via une facturation de fees sur
les fonds levés


https://www.aaticka.com/reseau-investisseurs-aaticka-jump/
https://www.aaticka.com/reseau-investisseurs-aaticka-jump/
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@ FRANCE VERIF

Wallace

Technologies

Avec Aaticka Jump, cette startup. #CyberSecu rity
#BtoC a obtenu 4 dv avec des VC, dans le

4 ME levés au total. Le Ce projet trés early stage #Energy #DeepTech a
fuser une LOI de 0.6 M€ de obtenu 47 premiers rendez-vous avec des VC

SN grace a Aaticka Jump. Pour une levée réussie de
N 0.7 M€,

Confidentiel
Crande école

Cet incubateur d'une grande école de

Team for the Planat

Cette startup #Proplech #EnergyTech de son management utilise Aaticka Jump. Il renforce
portefolio avait cruellement besoin de cash. Elle a ainsi son pouvoir de séduction des startups, face a
décroché 47 premiers rdv-avec des VC dans le ler la concurrence des autres incubateurs. Il enrichit
mois de son roadshow. 2.5-M< levés au final. ses services et en tire un bénéfice économique

(fees) sur le montant levé.

Cette PME #AgriTech #CircularEconomy avec 3.8 M€ de CA
levait 3.7 M€ en equity. Sa banque d'affaires n’avait obtenu
aucun résultat probant aprés 6 mois. Aaticka Jump a permis
de déclencher 42 premiers rdvs avec des VC. La levée a été
sursouscrite (4.7 M€). Un VC asiatique est entré au board.

Cette PME #industrie #ClimateTech levait 61 M€
dont 15 M€ en equity. Sa banque d'affaires
mandatée n’avait pas réussi a lever de fonds en 9
mois. Aaticka Jump lui a permis d’obtenir 41
premiers rdv avec des VC (dont 24 dans les 2
premieres semaines de mise en relation).



https://airtable.com/appHwq4tQ8lKItYyx/pag4w4qXU7dvVuNqA/form
https://airtable.com/appHwq4tQ8lKItYyx/pag4w4qXU7dvVuNqA/form

Comment ga fonctionne ?
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Etape 1 : Vous préparez la
stratégie de levée et le roadshow g
avec votre client.
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_'Etape 2 : Vous mettez le projet
de votre client en visibilité
aupres de votre réseau.

Etape 3 : Vous accompagnez
vos clients jusqu’au closing
(pitchs, relances, négociations...).

Etape 2bis : nous complétons la

diffusion aupres du réseau

Aaticka Jump

Ce que nous ne faisons pas (et c’est volontaire)

e Pas de contact direct avec les investisseurs

e Pas d'échange avec vos clients ou startups accompagnées
ri-Pas.de vente de donnees

Qui sommes-nous ?

Des passionnés d' entrepreneurlat et d'aventures humaines, qui conjuguent compeétences et efforts
pour accompaghner des femmes et des hommes désireux d' entreprendre.
Avec exigence et bienveillance. Dans l'efficacité et le plaisir.

Entrepreneur expérimenté (5 entreprises créées)
et Business Angel
e 21 ans de consulting
e Fondateur d’'un cabinet conseil en 2010
(exit en 2017) et d’'une société de services en
2019 (exit en 2021)

Compétences
e Go to market et hyper-croissance
¢ Recherche de financement
e Mentorat - Expert BPI et dans un incubateur

15 ans d'expérience sur des postes de direction et
Business Angel

e Ex cadre dirigeante et entrepreneuse

e Business & executiv coach

Compétences
e Stratégie, communication, management
e Conduite de changement
¢ Recherche de financement

Intéresse pour en savoir + ?

Et tester ?
Déposez votre demande ici

2 - 3 min vous suffiront !
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https://www.linkedin.com/in/jean-duchesne-72212671/
https://www.linkedin.com/in/anne-sophie-attia/
https://airtable.com/appHwq4tQ8lKItYyx/pag4w4qXU7dvVuNqA/form
https://airtable.com/appHwq4tQ8lKItYyx/pag4w4qXU7dvVuNqA/form
https://airtable.com/appHwq4tQ8lKItYyx/pag4w4qXU7dvVuNqA/form
http://www.aaticka.com/
https://www.linkedin.com/company/aaticka/

