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Nous accompagnons des fondateurs ambitieux,

qui portent un projet a fort potentiel et financierement solide.

VOUS LEVEZ DES FONDS

Nous construisons avec vous les conditions de

votre réussite et vous faisons gagner du temps.

Vous souhaitez lever en Seed, Série A et Série B

Vous avez une preuve de marché, une traction
commerciale avérée supérieure a 1 M€ de CA
par an ou 100 k€ de MRR

Votre projet est différenciant

Vous possédez des barrieres a lI'entrée

Votre trésorerie vous permet de tenir 6 mois
Vous levez au minimum 1,5 M€

Ou votre levée est déja engagée. Vous avez

sécurisé une partie du financement et souhaitez

réduire les délais jusqu'au closing.

Ou vous étes fondateur d'une PME / PMI robuste

et

cherchez un financement en Capital

Développement.

Nous contacter ®

sophie@aaticka.com

https//www.aaticka.com RIube

VOUS ETES INVESTISSEUR

Nous vous adressons des projets qualifiés,
correspondant a vos théses d'investissement.

Que vous soyez
e un Fonds VC ou PE, un Corporate VC
* une Société d'Investissement
e un Family Office
e un Réseau de BA
® un Business Angel

Nos services s'adressent aussi
e aux startups de votre portfolio qui
s'engagent dans une nouvelle levée
» et aux Fonds VC qui cherchent des LP’s



https://www.linkedin.com/company/aaticka-acc%C3%A9l%C3%A9rateur-de-lev%C3%A9e-de-fonds/?viewAsMember=true
https://www.youtube.com/@aatickalev%C3%A9edefonds
mailto:sophie@aaticka.com
http://www.aaticka.com/

S'engager avec Aaticka, c'est :

e Beéneéficier d'un conseil expert sur la stratégie la plus pertinente :
Combien lever ? Aupres de quels investisseurs ? Pour quels usages ?

e Etre crédible dans I'approche financiére de votre projet et valoriser votre
entreprise au juste prix, sans fantasme.

e Etre challengé sur les supports indispensables a une levée de fonds
réussie, deck et BP notamment.

* Ameéliorer votre pitch, et votre storytelling : nous vous testons a blanc sur
les sujets les plus sensibles pour les investisseurs, vous accompagnons a
adopter la juste posture et a incarner avec passion votre projet.

e Etre mis en relation avec les investisseurs correspondant a votre thése :
nous effectuons une sélection personnalisée a partir de notre réseau de
lus de 3.500 financeurs.

e Etre conseillé pendant le roadshow : pilotage et suivi des RV, présence
aux entretiens, interface avec les investisseurs, conseil sur les choix
stratégiques et les négociations, contribution a la dynamique des
arbitrages des investisseurs, et donc a I'accélération de votre levée.

Aaticka Jump, notre base investisseurs : sGrement la N1 en France

e 3.569 investisseurs qualifiés et actualisés dont 2.530 VC actifs, francgais ou étrangers,
investissant dans des startups francaises.

* Dont 312 Business Angels, 131 Réseaux de Business Angels, 167 Family Offices, 151 Sociétés
d'investissements, 1.754 Fonds VC et Capital Développement, 231 Corporate VC,

Pour en savoir + et accéder a Aaticka Jump, c'est ici
AATICKA  Extrait des investisseurs avec qui

nous vous mettons en contact
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Pour chaque financeur : theses d'investissement, tickets mini-maxi,
secteurs geographiqgues, langue de pitch, smart money et contacts nominatifs.


https://www.aaticka.com/roadshow-reussi-ciblez-investisseurs/
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Des secteurs variés : CleanTech, Smart City, Mobilité,
Assurtech, Medtech, IA, Robotique, IOT, Web 3,
Marketplace, Retail, Sports / Outdoor, Hospitality...

Leur avis sur Aaticka ?

Oui, satisfait de [l'accompagnement proposé par
Aaticka. La liste d'investisseurs et le fait d'obtenir des
informations précises les concernant est tres utile.
Par ailleurs, la prise en charge des déemarches nous
libere d’'une tache fastidieuse.

SCALENS - Guillaume Moinet - CEO

Montant levé : 15 M€

Nous avons apprécié la complémentarité de votre binbme : les
dimensions rigueur et « fonceur », la capacité d'écoute et de vision
globale de notre levée de fonds. Autre point trés positif : votre tres
bonne connaissance de ['éco-systeme que vous nous avez transmise
avec pédagogie. Enfin, le ciblage du roadshow vers de nombreux

investisseurs dont la thése correspond & Wallace, nous a
naturellement fait gagner beaucoup de temps. Pour certains
investisseurs, le fait d'étre orienté par Aaticka, était aussi un point
positif et nous donnait « d'entrée de jeu » de la crédibilite. WALLACE
TECHNOLOGIES - Pauline Chanin-Lambert - DC.

Montant levé : 800 k€

Au-dela de la mise en relation avec les investisseurs, il y a un réel suivi
(avec notamment des réunions hebdomadaires) une dimension
conseil en continu et un véritable coaching du fondateurJe
qualifierais 'accompagnement de Sophie et Jean de « personnalisé,
constructif et réactif.

FRANCE VERIF - Guillaume Mayot - CFO & Board member

Montant levé : 3 M€

C'est un accompagnement tres securisant. Le niveau de réactivité
est tres élevé, ce qui génére un suivi en quasi temps réel. L'équipe est
dynamique et proactive et sait "relancer la machine" dés qu'elle
s'essouffle (..) Tres utile de pouvoir bénéficier de la base de Aaticka et
de son savoir faire en terme de ciblage d'investisseurs.

BABYSAFE SOLUTIONS - Denis de Valmont - Co-fondateur

Montant levé : 1,6 M€

Track record et avis clients sur notre site

Aaticka, c'est aussi de nombreuses ressources
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Evite d'agiter des

chez les investisseurs !

Lis ce qui suit.. Ca po

nds

« Fantasmer sa valo,
c'est planter sa levée »

Notre activité nous permet de porter un regard actualisé et expert sur I'écosysteme du financement
des startups et ses évolutions, Consultez nos ressources sur notre blog et suivez-nous sur Linkedin !

e Etats des lieux et rapports

valorisation, etc.

sophie@aaticka.com @

https.//www.aaticka.com

You
Tube



https://www.linkedin.com/company/aaticka-acc%C3%A9l%C3%A9rateur-de-lev%C3%A9e-de-fonds/?viewAsMember=true
mailto:sophie@aaticka.com
http://www.aaticka.com/
https://www.aaticka.com/clients/
https://www.youtube.com/@aatickalev%C3%A9edefonds

Aaticka, bien plus qu'un leveur...

Les projets sont nombreux. Mais les bons projets, portés par les bonnes équipes, le sont moins !

Nos spécificités résident dans nos modalités d’intervention : qualité de notre sourcing de projets a fort
potentiel, processus de sélection de nos clients, accompagnement challengeant. Cette exigence nous
permet de vous adresser, en avant-premiere, des projets qualifiés, pragmatiques, scalables, ambitieux et
correspondant a vos theses. Nous intervenons en Capital Risque (Seed et Série A) et en Capital

Développement (Série B).
Nous consacrons des ressources pour vous connaitre et pour actualiser vos théses d’investissements.

Notre credo : découvrir pour vous des pépites et vous faire gagner du temps dans votre dealflow !

Nous accompagnons aussi les start up de
votre portfolio

L'une des startups que vous avez financée est préte a lever a nouveau
des fonds ? Contactez nous !
Nous intervenons dans le respect de vos orientations et éléments de

cadrage. .

Les associés d'Aaticka

Des passionnés d'entrepreneuriat et d'aventures humaines, qui conjuguent compétences et efforts
pour accompagner des femmes et des hommes désireux d'entreprendre.

Avec exigence et bienveillance. Dans l'efficacité et le plaisir.

ean @ sopHIE (@)

Entrepreneur expérimenté (7 entreprises 15 ans d'expérience sur des postes de direction et
créées) et Business Angel Business Angel

* 21 ans de consulting e Ex cadre dirigeante et entrepreneuse

* Fondateur d’'un cabinet conseil en 2010 ¢ Business & executiv coach

(exit en 2017)
e Fondateur d'une société de services en 2019
(exit en 2021)

Compétences
e Stratégie, communication, management
¢ Conduite de changement

Compétences ¢ Recherche de financement
e Go to market et hyper-croissance
¢ Recherche de financement
¢ Mentorat - Expert BPI et dans un

incubateur



https://www.linkedin.com/in/jean-duchesne-72212671/
https://www.linkedin.com/in/anne-sophie-attia/

